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De verfindustrie duurzamer maken met biobased en natuurlijke verven: dat is de missie van
Greenpaints, gevestigd in het Twentse Enter. “Er wordt in onze branche veel over duurzaamheid
gepraat, maar er wordt te weinig gedaan”, vindt directeur-eigenaar Erik Waanders. “En dat terwijl er
zo veel mooie duurzame producten zijn. Oplossingen die beter én gezonder zijn dan de traditionele
alternatieven. En bovendien gelijkwaardig qua prijs.”

Tien jaar geleden werkte Erik nog in de ‘gewone’ verf-
industrie. De oprichting van Greenpaints leidde tot de
nodige scepsis. “Eerlijk is eerlijk: ik wist natuurlijk ook
niet zeker dat het zou lukken. Maar ik voelde dat er wat
moest gebeuren.” Inmiddels heeft hij een mooi bedrijf
opgebouwd, volledig gericht op duurzame en groene
producten voor de schilders- en onderhoudsbranche en
particulieren. De vraag naar de biobased en minerale
verven en beitsen die hij levert, groeit met de maand.
Toch is toepassing ervan nog allesbehalve vanzelf-
sprekend. “Onbekend maakt onbemind, he", stelt hij.
“In de waan van de dag kiezen veel bedrijven voor de
bekende weg.”

Zien, voelen en ervaren

Greenpaints heeft voor vrijwel alle reguliere producten
een groene vervanger. Erik praat er met veel passie over.
Zijn groene visie is ook terug te zien in zijn bedrijfspand,
dat in alle opzichten de sfeer van duurzaamheid ademt.
Het interieur bevat veel hout en natuurlijke materialen.
“Op onze wanden hebben we een groot deel van onze
producten zelf toegepast”, legt Erik uit. “Daarnaast
hebben we hier een kenniscentrum waar we workshops
geven en onze kennis delen. Op die manier nemen we
bedrijven bij de hand bij het maken van de groenere,
bewustere keuze. Onze producten moet je nu eenmaal
zien, voelen en ervaren.” Greenpaints is veel meer dan
alleen een productleverancier. “Alles draait hier om
aandacht”, stelt Erik. “Elke groene keuze is een druppel
in de oceaan. Maar het worden steeds meer druppels en
uiteindelijk zal die oceaan gaan resoneren.”

Echt biobased

Impact maken, dat is waar het Greenpaints om gaat.

De druk op de aarde verminderen. Erik: “Hierin trekken
we samen op met onze leveranciers. Elke leverancier
heeft bij ons het hoofdpodium; voor vrijwel elke toepas-
sing hebben we een overduidelijke nummer één.”

Op het gebied van houtrotreparatie is dat Repair Care.
Al ging Erik echt niet meteen overstag toen Repair Care
als eerste in de markt een biobased product presenteer-
de. “lk was vooral blij dat iemand het voortouw nam”,
zegt hij. “Maar ik vind wel dat je pas bij 30 tot 40%
biobased grondstoffen het recht hebt om een product
biobased te noemen. Gelukkig is Repair Care nu zover.
Vooral de BIO FLEX™ COOL is echt een succes.”

Groene verkenningstocht

De toepassing van hout neemt toe. “Gelukkig maar”,
aldus Erik. Hij ziet hout als een van de belangrijkste
oplossingen voor het wereldwijde klimaatprobleem.
“Het is herwinbaar en heeft een lange levensduur.

En met reparaties - zowel preventief als curatief - kun je
een goede integrale onderhoudsaanpak borgen.” Het
besef dat we zuinig moeten omgaan met onze aar-

de groeit, zo merkt Erik. “Maar er is meer. We weten
allemaal hoe schaars goed personeel is. Waarom gaan
we niet wat bewuster om met de gezondheid van onze
mensen? Ik nodig iedereen in de schilders- en onder-
houdsbranche uit om eens op groene verkenningstocht
te gaan.”
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potlight:
-certificering

De DRY FIX®- en DRY FLEX®-producten van Repair Care zijn KOMO-gecertificeerd. Daar zijn we
trots op; het bevestigt de kwaliteit van onze producten. Maar wat houdt KOMO precies in? En
welke tests moet een product doorstaan om het keurmerk te mogen dragen?

KOMO is hét landelijk erkende keurmerk voor hout-
reparatieproducten. De certificering wordt uitgegeven
door Stichting Keuringsbureau Hout (SKH). Dit
onafhankelijke keuringsinstituut beoordeelt hout-
reparatiemiddelen volgens de richtlijn BRL 0807. Hierin
wordt onderscheid gemaakt tussen negen categorieén
reparaties: van droogscheuren kleiner dan 20 mm tot
complete deelvervangingen. Afhankelijk van de categorie
moet een product een bepaald testprogramma door-
lopen. In 2016 behaalde Repair Care als eerste in de
markt het KOMO-certificaat. Vandaag de dag is Repair
Care nog altijd het enige merk dat voor alle categorieén
glansrijk door alle tests komt, zelfs bij een minimale
laagdikte van 5 mm.

BRL 0807

De BRL 0807 stelt eisen aan onder meer de hechting van
het houtreparatiemiddel, de sterkte van de hoek-
verbinding, de overschilderbaarheid van het product,

de buitenduurzaamheid, de uittreksterkte en de
verwerkbaarheid. Ook wordt er getest op scheuren, gaten
en verbindingen. Zaken als verwerkingsvoorschriften

en kwaliteitscontroles worden ook meegenomen in de
beoordeling. Elk jaar vinden hiervoor controles plaats op
de productielocatie en in het magazijn.

Snelverweringstest
Een van de belangrijkste tests voor het KOMO-certificaat
is de snelverweringstest. Hierbij worden reparaties met

het product afwisselend blootgesteld aan extreme
omstandigheden: eerst 8 uur aan 75°C, vervolgens 8 uur
aan 15°C en regen. De test omvat 32 van deze cycli en
geeft een reéel beeld van de duurzaamheid van een
reparatie in de praktijk. Een donker kozijn kan op een
warme zomerdag immers makkelijk 75°C worden.

De snelverweringstest wordt elke drie jaar herhaald.

Na afloop moet de reparatie nog de uittreksterktetest
doorstaan, die ook afzonderlijk wordt uitgevoerd. Deze
laat zien in hoeverre het product zich hecht aan het hout.

Bij de snelverweringstest worden reparaties onder meer bloot-
gesteld aan temperaturen van 75°C.
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Ondernemen zat helemaal niet in de familie,
maar toch begon Tommie Nijhoff op 1 maart
1997 voor zichzelf. Uit pure liefde voor het vak.
“En omdat steeds meer mensen het mij
adviseerden.” Anno 2020 heeft hij een prachtig
bedrijf opgebouwd. Zijn bijzondere verdienste?
Een doordacht opleidingssysteem. Met als
resultaat veel jong talent in zijn bedrijf en
misschien wel de jongste leermeesters van
Nederland.

Een eigen bedrijf starten was best spannend, geeft
Tommie toe. “lk heb de Its afgerond. Daar heb ik wel

het vak geleerd, maar geen ondernemersvaardigheden.
Veel mensen hadden me gelukkig werk toegezegd, en zij
hebben bijna allemaal woord gehouden. Er kwam
meteen een tsunami aan klussen op me af” Al na een
paar maanden nam hij zijn eerste medewerker aan.

“Nu zijn we met 23 mensen. Gemiddeld genomen is er
elk jaar iemand bijgekomen.”

T. Nijhoff Schildersbedrijf investeert in jong talent

“Geweldig om die jongens en
meiden te zien groeien”

Van leerling naar leermeester

Tommie vertelt bescheiden hoe hij met vallen en opstaan
is gekomen waar hij nu staat. Toch had hij wel degelijk
een vooruitziende blik toen hij zo'n negen jaar geleden
zijn eigen opleidingssysteem opzette. “Ik zag toen al dat
het anders heel moeilijk zou worden om aan personeel
te komen. We hebben hier momenteel zes leer-
meesters en zeven leerlingen. Die leerlingen doorlopen
een programma van vier tot zes jaar, waarbij zij onder de
vleugels van verschillende leermeesters het vak leren.

Er wordt wat van ze gevraagd, maar het is geweldig om
ze te zien groeien. Het mooiste is dat drie van mijn
eerste leerlingen inmiddels zelf leermeester zijn.

Op 22-, 23- en 25-jarige leeftijd! Geweldig toch?”

Historische gebouwen

Zat Tommie in zijn beginjaren op locaties in heel
Nederland ‘in de kost’; vandaag de dag is de historische
binnenstad van Dordrecht zijn werkterrein. Onder de
projecten bevinden zich relatief veel monumentale
panden. “Zo hebben wij de toren van de Grote Kerk, het
stadhuis, de Groothoofdspoort, schouwburg Kunstmin
en diverse musea geschilderd”, vertelt hij. “We hebben
altijd de focus op kwaliteit gehad. “En ik heb de kosten
laag gehouden. We werken nog altijd vanuit een
kantoor aan huis en hebben maar enkele auto’s.

Dat wordt gezien en gewaardeerd. Ik ben een echte
Dordtenaar, mijn hart ligt hier. Ik vind het een eer om
hier te mogen werken.”

Houtreparatie vroeger en nu

Dat er ook qua houtrot genoeg uitdagingen liggen in de
Dordtse binnenstad mag geen verrassing zijn. “Dat heeft
niet zozeer te maken met achterstallig onderhoud”, legt
Tommie uit. “Houtrotreparatie gebeurde vroeger gewoon
op een andere manier. Je wilt niet weten wat we tegen-
komen: van compleet verkeerd uitgevoerde deel-
vervangingen tot kranten en stenen als opvulling.”
Reparatie met Repair Care is al jaren de norm voor
Tommie en zijn team. “Vanwege de kwaliteit van het
product, maar ook vanwege de projectondersteuning.

En we bieden vooraf vrijwel altijd de 100% inventarisatie
aan. Opdrachtgevers waarderen dat; ze hebben vooraf
inzicht in de schades en de kosten voor herstel.”

Voorgeselecteerd voor SchildersVakprijs

Het nieuwste succes voor Tommie en zijn team heeft te
maken met de Nationale SchildersVakprijs 2020. Een van
de twaalf voorgeselecteerde projecten in de categorie
Decoratie- & Restauratieschilderwerk staat namelijk op
naam van T. Nijhoff Schildersbedrijf. Het gaat om een
muurschildering op de kopgevel van de Gravenhorst, een
wooncomplex voor senioren. “Het werk is ontworpen én
uitgevoerd door een van de dames in ons team. We zijn
trots op haar en op het resultaat. Het bevestigt opnieuw
dat onze inzet op kwaliteit gewaardeerd wordt.”

(88 REPAIR CARE ]
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Verfgroothandel Plug is vooral ook
kennis- en adviespartner

Slim
bevoorraden,
adviseren en
vooruitkijken

Directeur-eigenaar Patrick Neering
van Verfgroothandel Plug

Kennis van de markt, een assortiment van uitsluitend A-merken en een breed scala aan
aanvullende diensten: Verfgroothandel Plug is veel meer dan de naam doet vermoeden. Het
bedrijf, dat in 2019 zijn veertigjarig jubileum vierde, maakte de afgelopen jaren een stevige groei
door. “We zoeken continu naar kansen om onze klanten extra meerwaarde te bieden”, aldus

directeur-eigenaar Patrick Neering.

De roots van Verfgroothandel Plug liggen in Amsterdam-
Noord, waar Jan Plug in 1979 voor zichzelf begon. Van-
daag de dag telt het bedrijf zes vestigingen en 35 mede-
werkers verspreid over Noord-Holland. “Verftechnisch
advies geven we al sinds jaar en dag”, vertelt Patrick.
“Gaandeweg zijn daar allerlei activiteiten bij gekomen.
Zo zijn we heel actief in werkkleding met Plug Workwear
en bieden we specialistische kennis en apparatuur op
het gebied van luchtgommen. Maar vooral onze adviesrol
typeert ons. Onze klanten, de vastgoedonderhouds-
bedrijven, dragen steeds meer verantwoordelijkheid. Zij
zijn gebaat bij een kundige partner die de markt kent.”

Specialistische adviseurs

Het netwerk van Verfgroothandel Plug is van oudsher
ook gericht op opdrachtgevers. “We kennen de corpora-
ties en de VVE-beheerders in onze regio en zij ons. We
zijn op meerdere fronten een gesprekspartner voor ze”,
legt Patrick uit. “Het is goed om de klant van je klant te
kennen, hierdoor kunnen we nog meer meerwaarde
bieden.” Dit uit zich onder meer in specialistische kennis
en advisering. “Onze adviseurs zijn NEN 2767-gecertifi-
ceerd. En we hebben RGS-adviseurs en een BREEAM-
adviseur in dienst.”

Stabiele koers

Toen Patrick in 2011 aantrad als directeur, stond Repair
Care al in het schap. “Het is een A-merk waarmee wij ons
graag vereenzelvigen. Dat heeft vooral te maken met de

duidelijke visie op vastgoedonderhoud. Repair Care vaart
een stabiele koers en heeft een uitgekiend aanbod van
kwalitatief goede producten, diensten en opleidingen.
Dat totaalplaatje sluit voor honderd procent aan bij de
manier waarop wij ondernemen. Bovendien is het een
heel prettig bedrijf om zaken mee te doen.”

Complexe vraagstukken

Op de vestigingen van Verfgroothandel Plug vinden
regelmatig workshops en opleidingen van Repair Care
plaats. Patrick: “Onze adviseurs en binnendienstmede-
werkers hebben de opleiding zelf ook gevolgd. Maar bij
complexe situaties aarzelen we niet om de mensen van
Repair Care erbij te betrekken. Wij weten heel veel van
verf en inmiddels ook best veel van houtrotreparatie,
maar met sommige vraagstukken moet je gewoon even
te rade gaan bij de experts.”

Toekomstige ontwikkelingen

Blijvend meerwaarde bieden voor klanten, dat is wat
Patrick voor ogen heeft met zijn zaak. “Ik ben ervan
overtuigd dat deze branche ook in de toekomst
bestaansrecht heeft, zeker als we ons goed blijven
ontwikkelen. Enerzijds in onze adviesrol, anderzijds in
onze corebusiness: het slim bevoorraden van onze
klanten, exact op het juiste moment en op de juiste
manier. Wat doe je bijvoorbeeld als er straks geen auto’s
meer in het centrum van Amsterdam mogen komen?
Dat zijn de vragen waar we nu al over nadenken.”

(88 REPAIR CARE ]




“Onze inzet op kwaliteit wordt
steeds meer gewaardeerd”

Het repareren en vervangen van geveltimmerwerk. De vakmensen van Renospecialist in Etten-
Leur doen haast niet anders. Oprichter en mede-eigenaar Ger Lambregts begon zelf ooit op de
steiger. 33 jaar geleden werkte hij al met Repair Care, destijds nog Window Care geheten. Nog
altijd is hij het merk trouw. “Wij staan voor kwaliteit. Dan is Repair Care gewoon de beste keuze.”

Duurzame reparaties




Duidelijkheid door inventarisatie

Ger en zijn team maken ook gebruik van de project-
begeleiding van Repair Care. Daarnaast kiezen ze
regelmatig voor een 100% inventarisatie®. “In de
calculatie geeft dat veel voordelen. In de eerste plaats
voor onze klanten; zij weten waar ze aan toe zijn. Maar
ook voor ons, want we kunnen ons werk veel beter
plannen. En we weten vooraf precies wat we aan
materiaal nodig hebben.”

Positieve vooruitzichten

Renospecialist heeft de planning voor de komende
maanden goed vol zitten. Ger ziet de toekomst dan ook
zonnig in. “Vanuit de crisistijd is er nog een heleboel
achterstallig onderhoud aan vastgoed”, vertelt hij.

“Eris dus werk genoeg. Bovendien onderscheiden wij ons
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van veel andere houtrotsaneerders. Dat begint al bij het
gereedschap. Al ons gereedschap werkt op een accu, tot
aan de zaagtafel toe. Daardoor hoeven we bewoners niet
lastig te vallen voor stroom. We gaan netjes gekleed,
nemen de veiligheidsmaatregelen in acht en leveren ook
nog eens uitstekend werk. Ik ben er trots op dat steeds
meer klanten dit zien én waarderen.”

*100% inventarisatie

Bij 100% inventarisatie worden alle gebreken vastgelegd
in een helder advies. Hiermee zorg je ervoor dat duur-
zaam vastgoedonderhoud altijd past binnen budget en
planning. Wil je meer weten, neem dan gerust contact
op met Repair Care via salesnl@repair-care.com of

(+31) 0416 65 00 95.

Cartografenweg 34
5141 MT Waalwijk

T +31(0)416 65 00 95
F +31(0)416 65 20 24

I www.repair-care.nl

E salesnl@repair-care.com

f facebook.com/RepairCarelnt

‘B twitter.com/RepairCareNL

https://www.instagram.com/
repaircarenl

Tbe| youtube.com/RepairCareNL

in linkedin.com/company/
repair-care-international






